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Sodelovanje z neplacniki je bolje
pretrgati
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Vloga dobrega finanénega svetovalca je po njenem mnenju v pravo¢asnem
opozarjanju na morebitne finan¢ne pasti poslovanja in zagotavljanju optimalnih
reSitev, ki so primerne za male podjetnike

Kot pravi Polona Urh iz finan¢no-racunovodske hise Replika , je pri poslovanju
malih podjetij v zadnjem ¢asu najvecja tezava placilna nedisciplina. To $e posebej
velja za panogo gradbenistva in storitev, ki so z gradbeni$tvom povezane.

Mala podjetja po njenem mnenju
zato veliko Casa in energije
porabijo za izterjavo dolgov in
zagotavljanje dodatnih virov
financiranja za pokrivanje
stroskov poslovanja. "Pri ve¢jem
delu podjetnikov opazamo tudi
upad prihodkov, ti so v
primerjavi z letom prej v
povprecju upadli za 20
odstotkov," pravi.

» 50 lani Stevilnim podjetnikom
v povpredju upadli prihadki.
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ractunovodski servisi . . . .
Prvi nasvet Polone Urh iz druzbe Replika

malim podjetjem je, da nikoli ni dobro

V takem podjetniskem ozracju ni ; a o .
poslovati samo z enim vedjim naro¢nikom.

lahko poslovati, zato se podjetja
odloc¢ajo za najem zunanjih
finan¢nih svetovalcev, ki jim pomagajo pri klju¢nih odlo¢itvah. "Manjsi podjetniki
vlogo zunanjega finan¢nega svetovalca vecinoma zaupajo kar racunovodskemu
servisu, ki jim vodi knjige," pravi Urhova in dodaja, da se manjsa podjetja le v
posebnih primerih obrnejo tudi na koga drugega.

Vloga dobrega finan¢nega svetovalca je po njenem mnenju v pravoasnem
opozarjanju na morebitne finan¢ne pasti poslovanja in zagotavljanju optimalnih
reSitev, ki so primerne za male podjetnike.

Ni dobro poslovati z enim samim naro¢nikom

Eden od njenih osnovnih nasvetov za mala podjetja je, da nikoli ni dobro poslovati
samo z enim vec¢jim narocnikom. S€asoma namre¢ malo podjetje od velikega
narocnika postane povsem odvisno. "Tudi odlocitev, da podjetnik e sodeluje z
naro¢nikom, ki mu Ze ve¢ mesecev ni placal, je lahko usodna," pravi nasa
sogovornica, ki je racunovodkinja in davéna svetovalka. "Z naro¢niki, ki ne
placujejo, je sodelovanje bolje pretrgati in ¢as vloziti v iskanje drugih priloznosti."
Brezpla¢no delo pa¢ nima prihodnosti.

Kar zadeva izterjave, Urhova meni, da je terjatve vedno treba izterjati v ¢im
krajsem Casu. Ce ne gre drugace, po sodni poti oziroma s sodno izvr$bo. Za tista



podjetja, za katera ni videti realnega izhoda iz brezupnega finanénega polozaja,
Urhova meni, da je umetno vzdrzevanje takega podjetja nesmiselno. Dolgovi in
agonija se s casom le dodatno poglabljajo.



