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Nalozbi v jadrnice in orhideje

Proizvodnje jadrnic v Izoli in nasada orhidej v Prekmurju ne bi bilo brez nizozemskega
programa za spodbujanje internacionalizacije nizozemskih podjetij

PoLoNA UrRH

N izozemski program ekonomske-
ga sodelovanja v mednarodnih
projektih (PESP) je zgleden nacin, kako
nizozemska vlada svoje podjetnike spod-
buja k internacionalizaciji, predvsem
vstopanju na nove, obetavne trge. Hkrati
pa je to tudi nacin, kako skusa povecati
prepoznavnost svojih izdelkov in znanj v
tujini, v tem primeru v Sloveniji. Brez po-
moci programa PESP se Eric van Duyn,
vodja projekta Confidence Yachts, proiz-
vodnje jadrnic ne bi bil lotil v Sloveniji.
Romanu Ferenc¢aku, direktorju druzbe
Ocean Orchids, pa bi se projekt z orhide-

jami uresniceval veliko po¢asneje.
RAZKOSJE. Nizozemski poslovnez Eric
van Duyn namerava v Izoli postaviti
manj3o tovarno, kjer bo skupaj s sloven-
skim partnerjem gradil visokokakovo-
stne jadrnice. Od podobnih jadrnic dru-
gih izdelovalcev se bodo njegove razliko-
vale po tem, da bodo izredno hitre, a
opremljene za potrebe druZine. Name-

RoMAN FERENCAK: TERMALNA VODA ZA

VEC ORHIDEJ

njene bodo nekdanjim $portnim jadral-
cem, ki Ze imajo Zeno in otroke in zato
poleg $portne opreme na jadrnici potre-
bujejo tudi udobno kuhinjo, spalnico,
kopalnico, vse tisto, kar potrebuje druzi-
na na jadranju. Gre za zelo kompleksne,
nadstandardne &olne, ki jih bodo sprva
izdelali le nekaj na leto.

»NaSe jadrnice bodo kot avto bentley,
razko$ni izdelki, ki jih delas in prodajas
z velikim ponosom. V to me ne vlece de-
nar, ampak posel, ki bo zares dober,« za-
trjuje vizionarski poslovnez.

Projekt, za katerega bo potreboval ve¢
kot milijon evrov (vloZiti namerava ose-
bne prihranke), je trenutno $e na zacet-
ku. S partnerjem iz Izole sta tik pred
podpisom pogodbe, a kljub temu ima,
kot pravi, za prvo $e neizdelano jadrnico
ze kupca. Ce bo §lo vse po naértih, bo
Cez tri mesece Ze stekla proizvodnja, pri-
hodnje leto pa naj bi prvi testni ¢oln Ze
preizkusili na morju.

Confidence Yachts bo v prvem letu zapo-
slil okoli deset delavcev, predvsem v pro-
izvodnji. Znanje bo nizozemsko, delo pa
slovensko. »Slovenski partner bo pro-
duktni vodja, tudi oblikovalec jadrnic je
Slovenec, moje delo pa je prinesti zna-
nje, nato pa ¢olne prodajati, jih narediti
slavne in ustvarjati blagovno znamko,«
pojasnjuje van Duyn.

Vizionarski je tudi Roman Ferencak. Z
nizozemskimi partnerji namerava v
Prekmurju zgraditi 1,4 hektara velik ra-
stlinjak, opremljen z najsodobnejso te-
hnologijo, v katerem bo gojil orhideje.
Rastlinjak bo ogrevan z biotermalno
energijo, kar bo velika posebnost.
»Podatki z nizozemske borze roz kazejo,
da so zdaj orhideje najbolj prodajane
okrasne rastline na svetu. Povprasevanje
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PREKMURSKE ORHIDEJE BODO NA
NIZOZEMSKI BORZI ROZ JESENI 2006

je ve¢je od ponudbe, trend rasti pa naj bi
se v dveh letih umiril in takrat se bodo
najbrz ustalile tudi cene,« pripoveduje
Feren¢ak. Cvetli¢arski fenomen je zlasti
Rusija, kjer se proda najve¢ rastlin visje-
ga cenovnega razreda, kamor spadajo tu-
di orhideje.

RASTLINJAKI. Podobno kot pri projek-
tu z jadrnicami tudi znanje za to (nacin
gradnje rastlinjaka in sadike orhidej) pri-
haja iz Nizozemske, »proizvodni« del pa
se bo opravljal v Sloveniji. A znanje v ce-
loti vendarle ne bo prislo iz Nizozemske,
saj Ferenc¢ak nacrtuje gradnjo laboratori-
ja, kjer bodo razvijali proizvodno tehno-
logijo, pa tudi lastne orhideje. »Imamo
znanstveno zaledje. Kolegica dela dok-
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torsko disertacijo o orhidejah, kolega je
na biotehnigki fakulteti diplomiral na te-
mo orhidej in zato dobil Presernovo na-
grado; in tako Ze tiri leta opravljamo ra-
ziskovalno delo na nasih bodoéih orhide-
jah,« nasteva mladi podjetnik, ki je nekaj
tasa delal in Zivel na Nizozemskem. Ve-
selje do roz so mu vcepili Ze starsi, saj se
doma ukvarjajo z vzgojo okrasnih ra-
stlin. Nizozemske partnerje je nasel sam,
a z njimi za zdaj ni kapitalsko povezan.

Vetino roz iz prekmurskega rastlinjaka

Foto: press

bodo prodajali prek Flore Holand, najve-
&je borze roZ na svetu. »Nasa prednost
bo v tem, da smo sredi Evrope, roze bo-
mo izvazali na vzhodne in juZne trge, v
nekdanjo Jugoslavijo, na Cesko, v Ukraji-
no,« pripoveduje Ferencak.

Za ta nacrt zdaj pridobivajo gradbena
dovoljenja. Zajetje za biotermalno vodo
naj bi zadeli kopati $e pred koncem leta,
gradnja rastlinjaka pa se bo zacela spo-
mladi prihodnje leto. V zacetku jeseni
2005 bi po nacrtih morali posaditi prve
orhideje. To pomeni, da bodo prve roZe
za prodajo jeseni 2006. »Pred boZicem je
povpra$evanje na borzi najve¢je. Radi bi
ujeli ta vlak, saj cene takrat najbolj zra-
stejo,« pravi.

Med gradnjo bo Ocean Orchids zaposlil
okoli 15 delavcev, ko bo prodaja Ze ste-
kla, pa e 20. Dinamika zaposlovanja bo
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odvisna od rasti in razvoja trga. Roman
Ferencak investicijo ocenjuje na $est mi-
lijonov evrov. Nekaj denarja bodo prispe-
vali nizozemski partnerji, nekaj evropski
strukturni skladi, racunajo pa tudi na
razpis obéine. VloZena sredstva naj bi se
po izracunih povrnila v osmih letih, prag
rentabilnosti naj bi bil 40-odstoten.
SODELOVANJE. Skupna totka obeh
zgodb ni le nizozemsko-slovenska nave-
za, ampak predvsem podpora programa
PESP. Gre za finan¢no pomo¢, ki je na-
menjena izdelavi tako imenovanih »fea-
sibility §tudij« (preverjanju poslovne ide-
je, podobno poslovnemu nacrtu) in inve-
sticijskih programov za nove projekte, pa
tudi za izobrazbo slovenskih strokovnja-
kov na Nizozemskem. Pri tem je lahko
nizozemski partner pravna ali fizi¢na
oseba, nalozba pa ne pomeni samo kapi-
talskega vlaganja, ampak tudi vsako pro-
dajo blaga in storitev nizozemskega izvo-
ra v Slovenijo, zlasti pa prenos nizozem-
skega znanja in tehnologije k nam. »Tak-
snih jadrnic in taksnega rastlinjaka, ki
jih bodo k nam prinesli nizozemski par-
tnerji, v Sloveniji e ni,« pravi Mira Puc,
direktorica Private, ki je izvajalec progra-
ma PESP v Sloveniji. Vendar pa dodaja,
da je Roman Ferencak napravil celo ko-
rak ved, saj gre pri projektu orhidej za
nadgradnjo nizozemskega znanja, saj
biotermalno ogrevanega rastlinjaka na
Nizozemskem do zdaj $e niso postavili.
Poleg prenosa znanja je pri projektih
PESP pomembno e to, da projekt kot ra-
zvojno dober in pomemben podpreta
mati¢na drzava in nizozemsko veleposla-
nistvo v tej drzavi. »Na PESP so sprejeti
tisti projekti, ki jih slovenska vlada pod-
pre kot prednostne, kot regionalno po-
membne. To je pogoj,« pravi Pucova.
Kdaj drzava na tak naéin podpre kak pro-
jekt, je odvisno od regije, kjer se projekt
izvaja. Z dobrim poslovnim nacrtom je
recimo treba pokazati, da bo projekt za-
poslil toliko in toliko ljudi ali da bo kori-
sten za razvoj obcine.

ZACETNIKI. Kot je prepri¢an Eric van
Duyn, je program PESP idealen za maj-
hne podjetnike, ki so na zacetku uresni-
¢evanja poslovne ideje. »Na veleposlanis-
tvu so mi pomagali najti prave ljudi v
Sloveniji in mi tudi priporocali program
PESP, ki mi je potem omogocil, da na za-
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ERric VAN DUYN: »SLOVENIJA JE VZHODNA
Svica.«

Cetku, pri nadrtovanju, raziskovanju in
iskanju partnerjev, nisem zapravil prevec¢
denarja,« razlaga. Denarna pomo¢ mu je
zagotovila predvsem ¢as, da je lahko
stvari dvakrat premislil, da se je s poten-
cialnimi partnerji lahko veckrat srecal,
da ni sprejemal hitrih in s tem prevec tve-
ganih odlogitev. »Navsezadnje sem le
majhen podjetnik, napa¢ne odlocitve me
lahko pripeljejo do bankrota,« je preuda-
ren.

In zakaj se je odlo¢il ravno za Slovenijo?
»Ker je Slovenija vzhodna Svical« pribije.

Ko BODO NIZOZEMSKA POD-
JETJA ODKRILA SPOSOBNOST

SLOVENCEV, BODO ZACELA
PRIHAJATI

Kot pravi, Ze 20 let Zivi v razli¢nih vzho-
dnoevropskih drZavah, a ga $e nobena ni
tako navdusila kot Slovenija. »Tod ljudje
drugace razmisijajo, so posieiii, delaviii,
hitri in sposobni izdelati visokokakovo-
stne izdelke,« pravi. A so tudi drazji od
drugih vzhodnih Evropejcev, pa vendar
%e vedno cenejsi od Nizozemcev. »Na
Madzarskem, kjer trenutno Zivim, se te-
ga ne bi mogel lotiti. Tam ljudje prepro-
sto nimajo pravega pristopa, pravega na-
¢ina razmisljanja. Niso sposobni tega,
kar so sposobni Slovenci,« je preprican.
Ko bodo nizozemska podjetja to odkrila,
bodo zaéela vse bolj prihajati sem, napo-
veduje van Duyn. B
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